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Eine komplett neue Erfahrung im
Liquiditätsmanagement für KMU



Online Plattform
Rechtliche und technische

Infrastruktur zur Vorfinanzierung
von Rechnungen

KMU: Verkaufen offene Debitoren-
Rechnungen

Investoren: Finanzieren die langen
Zahlungsperioden der Schweizer KMU

KMU suchen nach Liquidität

- Abwicklung innerhalb von 24 Stunden

- Sehr flexibel, KMU kann selber
entscheiden, wann und welche Rechnung
verkauft wird

- Transparentes Preismodell ohne
langjährige Verträge

Investoren schauen pro-aktiv nach
Anlageklassen

- Möglichkeit, kurzfristig in eine sichere
Unternehmung zu investieren

- Ansprechende Renditen

- Gutes Diversifikationspotenzial

Wie Advanon funktioniert



Banken

Buchhaltungssoftwares, VersicherungenKMU mit 
bestehenden 

Software-
anbindungen

KMU mit 
Finanzierungs-

bedarf

Mehrwert für Kunden durch Partnerschaften



Service für neue Kunden

Keine Admin- & Prozesskosten

Kein Reputationsrisiko

Zusätzliches Umsatzpotenzial

Bereits zwei CH-Banken als Partner



Ablauf aus Kundensicht

Hochladen der Rechnung Verifizierung der Rechnung Liquidität in 24 Stunden

Hochladen der Rechnung
✔Kunde meldet sich auf der 
DB/Advanon Plattform an und lädt eine 
Rechnung hoch

✔Klare Kommunikation, dass Umfeld
das der DB verlassen wird und jetzt ein 
externer Investor die Finanzierung 
übernimmt

Wahl zwischen diesen 
Verifizierungsmöglichkeiten

✔E-Mail Verifikation 
✔Verifizierung der Kontaktperson
✔Verifizierung der zusätzlichen

Dokumente

Dieser Schritt ist notwendig, um die 
Qualität auf der Plattform 
sicherzustellen

Verbesserung der Liquidität in 24 
Stunden

✔ Advanon findet mittels der 
Investoren-Plattform Investoren für die 
Rechnung

✔Kunde kann das Geld sofort 
verwenden und damit die 
Finanzkennzahlen optimieren oder in 
weiteres Wachstum investieren.

Volle Diskretion während des gesamten Prozesses



Unternehmen

Advanon hat einen Investoren, der den 
gewünschten Gesamtbetrag jeweils per Ende 
Monat übernimmt

Kunde XYZ ist mit neun Niederlassungen in der ganzen 
Schweiz vertreten. Rund 1’000 Mitarbeiter kümmern 
sich um mehr als 250’000 Artikel.

Bedürfnisse
- Kein administrativer Mehraufwand
- Kein Kontakt mit Endkunden
- Optimierung der Finanzkennzahlen
- Finanzierung max einmal pro Monat

Wie Advanon einem Grosskunden hilft

Lösung Advanon

Automatischer Austausch der 
Debitorendetails durch Kommunikation 
zwischen Plattform und ERP-System

Rahmenvertrag ist aufgesetzt und 
automatisierter Lösung steht nichts im Weg

$

Advanon verdient Gebühr auf Unternehmens-
und auf Investorenseite => Gebührenteilung



Verglichen mit Factoring hat Advanon drei Vorteile

Preis

Kunden-
erlebnis

Effizienz

Hoch & komplex

Komplexes Preismodell mit verschiedenen Gebühren
Oftmals Anforderung, alle Rechnungen zu verkaufen

Schlecht & überaltert

Vieles muss manuell und persönlich abgewickelt
werden

Factor übernimmt grossen Teil der Kundenbeziehung

Tief & zeitraubend

Alle Offline Aktivitäten beanspruchen sehr viel
Ressourcen

Konteneröffnung in 2-4 Wochen

Tief & flexibel

Einfaches Modell mit einer Gebühr
Kunden wählen selber, wann und welche Rechnung

finanziert werden soll

Aufregend & schnell

Sämtliche Aktivitäten sind online
Kunde kontrolliert die gesamte Kundenbeziehung

Keine persönlichen Garantien nötig

Hoch & effizient

Alle operative Tätigkeiten sind automatisiert und 
werden online abgewickelt

Konteneröffnung in 24 Stunden

Factoring Advanon



Project Nectar

Identitäts Verifikation

Betrugserkennung

Kreditrisiko Beurteilung

bessere
user experience

faires
Preismodell

zuverlässigere
Kreditratings



Deskriptiv Prädikativ Preskriptiv

Data

Skalierbare Infrastruktur & 
gutes Benutzer Oberfläche

500+ Datenpunkte
pro Rechnung

KMU rating
Debitoren rating

Peer-to-peer

Ökosystem mit verschiedenen 
Datenanbietern

100,000+ Datenpunkte pro 
Rechnung

Algorithmus zur Optimierung
des Investitionsportfolios

Investitionsportfolios

Scoring

Methode

IT Offene Infrastruktur mit API’s

10,000+ Datenpunkte pro 
Rechnung

Dynamisches Rating pro 
Rechnung

Rechnungsportfolios

Schrittweiser Aufbau eines neuen Kreditrisikomodells



Investment
Dashboard

Advanon

Liquiditäts
Dashboard

Technische Architektur der Zukunft

Buchhaltungssoftware

Rechnungsplattformen

Open Data Warehouses

REST 
APIs

Kreditauskunfteien

Soziale Medien

Investoren

KMU
Meta Daten



Internationales Team mit den relevanten Fähigkeiten

Ausbildung

Bisherige 
Arbeitgeber



QdN 
Partners

Family office in 
Zürich

William 
Dougherty

CIO von QdN 
Partners

Stefan 
Heitmann

Ehemaliger 
McKinsey Partner

CEO und Gründer 
von Moneypark

Eric Sarasin

Ehemaliger stv. CEO 
Bank J. Safra Sarasin

Ehemaliger Chairman 
der Deutsch-

Schweizerischen 
Handelskammer

VI 
Partners

Shareholders:

Daniel 
Gutenberg

Business 
Angel of the 

Year 2011

Unterstützt durch erfahrene und erfolgreiche Investoren



CHF 4k – 250k Rechnungen

~ 12% Rendite pa

100% in max. 24h finanziert

Unser momentaner traffic



41% Volumen 22% Nutzer

Vielversprechendes Wachstum pro Monat



«Advanon hilft uns dabei, das 
Wachstum ohne viel 

Bürokratie zu finanzieren»

«Advanon löst ein Problem 
vieler KMU»

«Super Produkt!»

«Eine super Lösung zur 
Optimierung des Cash 

Flows»

«Diese neue Anlageklasse 
bedeutet für mich eine 

Diversifikationsmöglichkeit»

«Sehr professionell 
dargestellt und die 

Bedienung ist intuitiv»

«Ein grossartiger Service»

«Als Jungunternehmen ist 
Liquidität oft ein Thema. 

Advanon löst es!»

Was unsere Kunden sagen

Awards



Kontaktieren Sie uns

Advanon GmbH
Pflugstrasse 10
8006 Zürich
+41 79 726 06 16

Phil Lojacono, phil.lojacono@advanon.com
Philip Kornmann, philip.kornmann@advanon.com
Stijn Pieper, stijn@advanon.com
Maximilian Schickler, max@advanon.com


