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Erkldrung der Piktogramme

Einordnung auf der Innovationsachse

Forschung: Ausrichtung auf
die langfristige Erschliessung
neuer Technologien

Entwicklung: Fokus auf die
Umsetzung bekannter
Technologien in Innovationen

Produktion: Zielt auf die Losung
unmittelbarer Problemstellungen/
Herausforderungen

im Herstellungsprozess

Markt: Dient dem Aufbau

von Geschifts- und ‘ﬁ’
Vertriebspartnerschaften
Art der Unterstiitzung
Finanzierung: Unterstiitzung in »
Form von Projektbeitragen, Anteil =
an den Projektkosten fur KMU
Partnering: Dienstleistung zur .

[ ]

Partnervermittlung und zum
Netzwerkaufbau

Themenwabhl

Bottom-up: Freie Bestimmung
der Forschungsthemen
durch Teilnehmer

Top-down: Forschungsthemen
sind vorgegeben



» FEuresearch KMU-Guide

Wie KMU
erfolgreich in Europa kooperieren

Europaische Forschungs- und Innovationsprogramme fiir KMU

Zahlreiche Schweizer KMU nutzen die Chancen europdischer Kooperationen und betei-
ligen sich an Forschungs- und Entwicklungsprojekten sowie Innovations- und Business-
plattformen: Uber 500 Unternehmen haben seit 2007 an Forschungsprojekten des
europdischen Forschungsrahmenprogramms (FP7) teilgenommen, fast 60 Prozent von
ihnen waren KMU. Allein in diesem grdssten aller europdischen Programme haben

sie Forderbeitrage in der Hohe von insgesamt 141 Millionen Euro erhalten, bei einem
gesamten Projektvolumen von 217 Millionen Euro.

Auch die Kooperationsplattform des Enterprise Europe Network (EEN) wird rege genutzt:
Seit 2008 haben Schweizer Unternehmen knapp 3000 gezielte Kontakte fiir Markt-,
Innovations- oder Entwicklungspartnerschaften in Europa geknupft.

Machen auch Sie mit!

Als KMU stehen Ihnen verschiedene europdische Kooperationsmdoglichkeiten offen. Der
KMU-Guide von Euresearch gibt einen Uberblick iiber 14 verschiedene Programme und
unterstitzt Sie, das passende Angebot zu finden.



» Thr Nutzen

Turoffner
zu Markt und Wissen in Europa

Schweizer Unternehmen erwirtschaften jeden zweiten Franken im Ausland. Dabei ist
Europa mit Abstand unser wichtigster Partner, nicht nur wirtschaftlich, sondern auch
punkto Forschung, Innovation und Know-how-Austausch.

Zahlreiche Gelegenheiten fiir KMU

Die Schweiz beteiligt sich an verschiedenen Forschungs- und Innovationsprogrammen
sowie Kooperationsplattformen der Europdischen Union. Diese stehen auch KMU offen,
fast fir jedes Bediirfnis existiert ein passendes Programm. Welches zu lhnen passt,
zeigt die Orientierungsgrafik auf Seite 8/9.

Mehrwert generieren

Mit der Beteiligung an einem europdischen Kooperationsprojekt gewinnen Sie Know-
how und sichern sich den Zugang zu neuen Technologien. Darliber hinaus kénnen Sie
Geschaftspartnerschaften aufbauen und neue Markte erschliessen - ein echter Mehr-
wert. Interessant fir KMU ist weiter, dass sie fir ihre eigene F&E-Aktivitaten direkt
finanzielle Unterstlitzung erhalten.

Nutzen Sie diese Chancen.

» Knipfen Sie Kontakte zu Unternehmen und Geschaftspartnern und bauen Sie lhre
Marktposition aus.

» Arbeiten Sie mit renommierten Forschungsinstituten tiber die Grenzen hinweg
zusammen und verschaffen Sie sich Zugang zum Know-how in Europa.

» Profitieren Sie von Forderbeitragen fur lhre F&E- und Innovationsprojekte.






» [hr Engagement

Vorsprung
durch Innovation uber Grenzen hinweg

Als KMU mussen Sie sich zunehmend in global ausgerichteten Markten behaupten. Ein
Schlissel zum Erfolg ist Innovation. Sie entsteht jedoch oft erst, wenn man bereit ist,
Raum fiir neue Ideen zu schaffen und Grenzen hinter sich zu lassen - sei es zu anderen
Branchen, Kulturen, Unternehmen oder Forschungsrichtungen. Diese Moglichkeiten
bieten europaische Kooperationen.

Die richtige Basis

Voraussetzung fir eine gewinnbringende Teilnahme ist, dass das Projekt lhrer Innova-
tionsstrategie entspricht. Zudem gilt es, die passenden Partner zu identifizieren, Ver-
trauen aufzubauen und ein Projekt zu formulieren, das die Vorgaben erfullt und sich im
Ausschreibungswettbewerb behaupten kann.

Ilhr Engagement
Die Teilnahme ist je nach Programm mit recht grossem Aufwand verbunden. Dieser halt
sich jedoch in Grenzen, wenn Sie nicht auf Anhieb ein Projekt koordinieren, sondern

vorerst als Partner in einem Konsortium mitmachen.

Fur eine Teilnahme missen Sie insbesondere bereit sein,

» auf europdischer Ebene aktiv zu sein und zu reisen,

» mit Partnern zusammenzuarbeiten und Know-how auszutauschen,
» mit anderen Kulturen tolerant umzugehen,

» sich auf die européischen Ablaufe einzulassen.






» [hr Ansprechpartner

Einstieg
mit Unterstiitzung von Euresearch

Die Méglichkeiten sind vielfaltig und reichen von der Vermittlung von Geschafts- oder
Technologiepartnerschaften bis hin zur Teilnahme an mehrjahrigen Forschungspro-
jekten in grosseren Konsortien. Entscheidend ist, dasjenige Programm zu identifizieren,
welches lhre Bediirfnisse am besten abdeckt.

Die richtige Wahl

Grundlegende Unterscheidungsmerkmale sind: Wo auf der Innovationsachse Forschung
- Entwicklung - Produktion/Markt ist das Programm angesiedelt? Sind die Projekt-
themen vorgegeben oder kdnnen sie frei bestimmt werden? Wird die F&E-Leistung
intern erbracht oder kann eine externe Institution beauftragt werden? Mit dem Entschei-
dungsbaum in der Orientierungsgrafik auf den folgenden Seiten finden Sie einfach die
passende Gelegenheit.

lhr Schweizer Kontaktpunkt

Euresearch informiert, berat und unterstitzt Sie, passende europdische Forschungs-
und Innovationsgelegenheiten zu identifizieren oder Partnerschaften in Europa aufzu-
bauen. Als private Non-Profit-Organisation arbeitet Euresearch im Mandat des Staats-
sekretariats fiir Bildung und Forschung (SBF) und des Bundesamts fiir Berufsbildung
und Technologie (BBT).

Kostenlose Dienstleistungen

Euresearch bietet Ihnen insbesondere folgende, kostenlose Dienstleistungen:

» zielgerichtete Informationen lber F&E-Gelegenheiten,

» praxisorientierte Kurse und Beratung durch Experten,

» personliche Unterstiitzung beim Aufbau von europaweiten Kooperationen fir
Forschung, Technologie und Innovation.






» Orientierung

Kooperationsmoglichkeiten
passend zu Ihrem Bediirfnis

» Was brauchen Sie? Wollen Sie... _

» Konnen Sie dafiir auf eigene
F&E-Kapazitaten zuriickgreifen?
» Passt Ihr Vorhaben in den Themenbereich...

... Gesundheit, Lebensmittel/Landwirtschaft/Bio-
technologie, Informations- und Kommunikations-
technologie, Nanotechnologie/Materialien/Prozesse,
Energie, Umwelt, Transport, Weltraum, Sicherheit,
Soziookonomie und Geisteswissenschaften

FP7 Cooperation (Seite 13)

... Medikamentenentwicklung
... Brennstoffzellen und Wasserstoff

FP7 People IAPP (Seite 12) Fuel Cells and Hydrogen (Seite 15)

» Mochten Sie sich mit Experten in der
Forschung in lhrem Bereich austauschen?
COST (Seite 16)

» Oder suchen Sie Kontakte zu Unternehmen
und Instituten im Bereich Entwicklung?
EEN Partnering Events (Seite 26)



» Konnen Sie dafiir auf eigene
F&E-Kapazitdten zuriickgreifen?
» Passt Ihr Vorhaben in den Themenbereich...

... Erdiberwachung via Satellit
Global Monitoring for Environment
and Security (Seite 21)

...umweltfreundliche Luftfahrttechnik
Clean Sky (Seite 22)

... Lebensqualitat fur dltere Menschen durch IKT
Ambient Assisted Living (Seite 23)

» Mochten Sie frei ein Thema definieren?
Eureka (Seite 18)
Eurostars (Seite 19)

» Haben Sie keine eigenen F&E-Kapazitiaten
Dritte auslagern? Bei freier Themenwabhl.

FP7 SMEs (Seite 20) EEN Business Offer (Seite 27)

EEN Technology Offer (Seite 24)
EEN Partnering Events (Seite 26)

EEN Technology Request (Seite 24)
EEN Partnering Events (Seite 26)



» Die Programme

14 Chancen
kurz und bundig

Die folgenden Kurzportrats informieren Sie iber die wichtigsten Eckdaten
der verschiedenen europdischen Forschungs- und Innovationsprogramme.
Ausfuhrlichere Informationen sowie Kontaktpersonen finden Sie auf der Web-
site von Euresearch.

» www.euresearch.ch/KMU

Sind Sie ein KMU?

Um im Sinne der Europdischen Kommission als KMU zu gelten, missen Sie die
folgenden Bedingungen erfiillen: Sie beschaftigen weniger als 250 Personen,
Sie erzielen entweder einen Jahresumsatz von hochstens 50 Mio. Euro oder
lhre Jahresbilanzsumme belduft sich auf hochstens 43 Mio. Euro. Zudem sind

Sie unabhdngig und liben eine wirtschaftliche Tatigkeit aus.

Weitere Informationen zur Definition von KMU der Europdischen Kommission

finden Sie unter: www.euresearch.ch/KMU/Definition

10






» FP7 People IAPP (Industry Academia Partnerships
and Pathways)

Wissenschaftler fir Ihr
Unternehmen — auf Zeit

» Zapfen Sie das Wissen von Hochschulen fiir Ihre eige-
ne Forschungsarbeit an.
» Schaffen Sie die Basis fiir eine langjahrige Partner-
schaft mit Hochschulen und fiir die Rekrutierung von
F&E-Personal. Katrin Fuhrer, CFO, Tofwerk AG

Das Programm «FP7 People IAPP» gibt Ihnen die Méglichkeit, Wissenschaftle-
rinnen und Wissenschaftler von einer 6ffentlichen Forschungsanstalt temporar
fir ein Projekt zu beschaftigen. Im Gegenzug sind Mitarbeitende aus lhrem
Unternehmen bei einem Forschungspartner titig. Dieser Austausch dauert
zwischen 2 und 24 Monaten. Mit lhrem akademischen Partner bestimmen Sie
das Forschungsgebiet, das Sie gemeinsam bearbeiten wollen. Uber den Per-
sonalaustausch profitieren Sie von einem effizienten Wissenstransfer und
kniipfen Kontakte zu akademischen Partnern.

SEVENTH FRAMEWORK
PROGRAMME

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Projektforderung: Lohn der rekrutierten und
gesandten Mitarbeitenden gedeckt
Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: 4-6 Monate
Projektdauer: 3-4 Jahre

Partner: mind. 2 aus 2 europaischen Landern

12 www.euresearch.ch/KMU/IAPP



» FP7 Cooperation

Know-how aufbauen -
Risiko teilen

» Gewinnen Sie Know-how und sichern Sie sich den
Zugang zu den neusten Technologien.

» Erweitern Sie Ihr Innovationsnetzwerk zu Hoch-
schulen und Industriepartnern aus ganz Europa.

Die kooperativen Forschungsprojekte im Rahmen des FP7 machen es mdglich:
Sie arbeiten wahrend drei bis fiinf Jahren an einem internationalen, zukunft-
weisenden Forschungsprojekt mit mehreren Partnern. Als KMU werden lhre
Projektkosten zu 75 Prozent gedeckt, als Grossunternehmen zu 50 Prozent.
Einmal jahrlich erfolgt fur jeden der folgenden Bereiche eine Ausschreibung:
Gesundheit, Lebensmittel/Landwirtschaft/Biotechnologie, Informations- und
Kommunikationstechnologie, Nanotechnologie/Materialien/Prozesse, Energie,
Umwelt, Transport, Weltraum, Sicherheit, Sozio6konomie und Geistes-
wissenschaften. Dabei werden spezifische F&E-Fragestellungen vorgegeben.

Liegt eine davon in ihrer Innovationsstrategie, macht eine Teilnahme Sinn.

13

Anil Sethi, CEO, Flisom AG

75%

SEVENTH FRAMEWORK
PROGRAMME

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektforderung:

KMU: 75% der Projektkosten

Grossfirmen: 50% der Projektkosten
Durchschnittliches Projektbudget:

kleine und mittlere Projekte: 3-5 Mio. Euro
Grossprojekte: 6-10 Mio. Euro
Ausschreibungen pro Jahr:

1 pro Themengebiet

Projekteingabe bis Entscheid: 6-18 Monate
Projektdauer: 2-5 Jahre

Partner: mind. 3 aus 3 europdischen Landern,
im Durchschnitt 6-10

www.euresearch.ch/KMU/FP7Cooperation



» The Innovative Medicines Initiative (IMI)

Schneller zu neuen
Medikamenten — mit
innovativen Verfahren

» Erforschen Sie kiinftige Verfahren zur Medikamenten-
entwicklung und erschliessen Sie sich ein enormes
Marktpotenzial.

» Bauen Sie Kontakte zu den grossen europdischen
Pharmaunternehmen auf.

Die von der Europdischen Kommission und dem Verband der europdischen
Pharmaindustrie (EFPIA) getragene Innovative Medicines Initiative (IMI) unter-

stltzt Sie. Einmal jahrlich schreibt IMI genau definierte Forschungsthemen aus.

Als Konsortium von mindestens zwei Partnern geben Sie in einem ersten
Schritt eine Interessensbekundung ein. Wird Ihr Projekt ausgewahlt, entwickeln
Sie zusammen mit Mitgliedern der EFPIA, also mit Vertretern grosser Pharma-
unternehmen, einen umfangreichen Projektvorschlag.

14

Bernard Thorens, Professor, Center for
Integrative Genomics, Universitdt Lausanne

imy’

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektférderung:

F&E-Kosten: 75 %

Management, Schulung: 100 %
Overhead: 20 %

Durchschnittliches Projektbudget:

10 Mio. Euro

Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: ca. 1 Jahr
Projektdauer: 5 Jahre

Partner: mind. 2 aus 2 europaischen Landern,
durchschnittlich 20

www.euresearch.ch/KMU/IMI



» Fuel Cells and Hydrogen - Joint Undertaking

Brennstoffzellen und
Wasserstoff — auf dem Weg
zur Kommerzialisierung

» Offnen Sie sich die Tiiren zu den grossen Playern
im europdischen Brennstoffzellenmarkt.

» Schaffen Sie einen Wettbewerbsvorsprung im
Zukunftsmarkt Wasserstoff.

Das Programm «Fuel Cells and Hydrogen - Joint Undertaking» (FCH-JU) der
Europdischen Kommission, einer Industrie- sowie einer Forschergruppierung
hilft lhnen, diese Ziele zu erreichen. Es fordert F&E- sowie Demonstrations-
projekte zur Transport- und Tankinfrastruktur fiir Wasserstoff, dessen Herstel-
lung und Distribution, zur stationdren Stromproduktion sowie die Anwendung
in Pilotmarkten. Mindestens drei Partner miissen sich an einem Projekt betei-
ligen.

Zudem werden Koordinations- und Support-Aktivitaten unterstiitzt, welche die
Teilnahme von KMU férdern bzw. vereinfachen.

15

Olivier Bucheli, Managing Director,
HTceramix-SOFCpower

75%

q New Energy World
Jr

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektforderung:

KMU: 75% der Projektkosten

Grossfirmen: 50% der Projektkosten
Projektbudget: 1-30 Mio. Euro
Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: 1 Jahr
Projektdauer: 2-4 Jahre

Partner: mind. 3 aus 3 europdischen Landern

www.euresearch.ch/KMU/FCH



» COST

Mit Forschenden vernetzt —
uber die Grenzen hinweg

» Tauschen Sie sich mit Wissenschaftlern aus ganz
Europa in zukunftstrachtigen Forschungsgebieten
aus.

» Halten Sie sich auf dem Laufenden tliber die neusten
wissenschaftlichen Ergebnisse in Ihrem Gebiet.

Das Programm COST unterstiitzt Forscherinnen und Forscher, in erster Linie
von Hochschulen, internationale Netzwerke in einem selbst gewahlten For-
schungsgebiet aufzubauen und zu pflegen. Auch als Unternehmen kénnen
Sie sich einer dieser Gruppierung, einer sogenannten «COST-Aktion», an-
schliessen. Voraussetzung ist, dass Sie an einem Forschungsprojekt arbeiten,
welches der thematischen Ausrichtung einer COST-Aktion entspricht.

Sie erhalten Unterstiitzung flr Aktivitaten, die der Vernetzung und dem Aus-
tausch dienen wie Arbeitsgruppentreffen, Konferenzen oder spezifische Trai-
nings. Die eigentlichen Forschungsprojekte werden durch nationale Férder-
quellen unterstutzt.

Zweimal jahrlich kénnen sich Gruppierungen von Partnern aus mindestens
fliinf europdischen Landern bewerben, um eine neue COST-Aktion zu lancieren.
Die Teilnahme an einer bestehenden Aktion ist jederzeit moglich.

16

Djamel Lakehal, CEO, Ascomp GmbH

CcoskE

Themen: neue «Aktion»: frei wahlbar
(bottom-up)

Projektforderung:

Beitrag an Vernetzung-Aktivitaten
Ausschreibungen pro Jahr:

neue «Aktion»: 1

bestehende «Aktion»: laufend
Projekteingabe bis Entscheid: 6-9 Monate
Dauer: 4 Jahre

Partner: mind. 5 aus 5 europdischen Landern

www.euresearch.ch/KMU/COST






» FEureka

Innovativ sein — im Verbund mit
auslandischen Unternehmen

» Arbeiten Sie mit Unternehmen aus ganz Europa an
einem Innovationsprojekt Ihrer Wahl.

» Gleisen Sie internationale F&E-Projekte auf — tiber
das nationale Forderprozedere der KTI oder einzelner
Bundesamter.

Eureka verknupft alle Forderagenturen seiner 39 europaischen Mitgliedslander
und sichert KMU einen schnellen Zugang zu nationalen Férdergeldern. Haben
Sie eine Projektidee und ein auslandisches Partnerunternehmen, gehen Sie

zur Schweizer Eureka-Kontaktstelle und beantragen nationale Unterstiitzung.
Erhalt Ihr Vorhaben das Eureka-Label, kénnen Sie loslegen.

Sie definieren Projekte nach lhren Bediirfnissen, ohne thematische und zeitli-
che Einschrankungen. Fir die eigentliche Forschung & Entwicklung arbeiten
Sie mit einem auslandischen Unternehmen zusammen. Das passende Schwei-
zer Forderinstrument wird durch die Schweizer Eureka-Kontaktstelle vermittelt.

18

Othmar Ziger, Head of Development,
Optics Balzers AG

EUREKA

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Projektforderung:

je nach Schweizer Férderinstrument
Durchschnittliches Projektbudget:

1,8 Mio. Fr.

Ausschreibungen pro Jahr: laufend
Projekteingabe bis Entscheid: 3 Monate
Projektdauer: max. 3 Jahre

Partner: mind. 2 aus 2 europdischen Landern

www.euresearch.ch/KMU/EUREKA



» FEurostars

F&E nah am Markt - pragmatisch
und unbuirokratisch

» Teilen Sie das Risiko bei der Entwicklung von Pro-

dukten, Prozessen und Dienstleistungen mit auslan-

dischen Partnern und bauen Sie auf deren Know-how. Ulrich Kessler, CEO, Pike Pharma
» Profitieren Sie von finanzieller Unterstlitzung fur

eigene F&E-Aufwendungen - schnell und mit mini-

malem administrativem Aufwand.

Wenn Sie mehr als zehn Prozent lhres Umsatzes oder lhrer Arbeitszeit in die
Forschung und Entwicklung investieren, kénnen Sie bei Eurostars angewandte,
marktnahe F&E-Projekte einreichen - mit mindestens einem Partner aus einem
anderen Vertragsland. In der Wahl des Themas sind Sie vollig frei. Wird Ihr
Projekt bewilligt, erhalten Sie 50 Prozent Ihrer eigenen F&E-Aufwendungen

vergutet.
Der administrative Aufwand ist gering, die Gesuchsabwicklung schnell: Sechs >0%
Monate nach Eingabeschluss der Ausschreibung liegt der Entscheid vor, nach @*
neun Monaten ist der Vertrag unterzeichnet. v
eurostars”

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Projektforderung:

KMU: 50% der Projektkosten

Grossfirmen: 25% der Projektkosten
Durchschnittliches Projektbudget:

1,8 Mio. Fr.

Ausschreibungen pro Jahr: 2
Projekteingabe bis Entscheid: 6 Monate
Projektdauer: max. 3 Jahre

Partner: mind. 2 aus 2 europdischen Landern

19 www.euresearch.ch/KMU/EUROSTARS



» FP7 Research for the benefit of SMEs

Forschung auslagern — Resultate
nutzen

» Beauftragen Sie externe Forschungs- und Entwick-

lungspartner, um Losungen flir spezifische Fragestel-

lungen Ihres Unternehmens zu entwickeln.

» Arbeiten Sie mit KMU im europaischen Raum zusam-
men, die Know-how aus anderen Gebieten und Mark-

ten einbringen.

Das Programm «Research for the benefit of SMEs» ist besonders interessant,

wenn Sie keine oder beschrankte F&E-Kapazitiaten haben, denn damit kdnnen

Sie externe F&E-Partner finanzieren.

Im Verbund mit anderen KMU reichen Sie ein Projekt Ihrer Wahl ein - ohne
thematische Einschriankung. Sie wahlen Partner an Hochschulen oder in der
Industrie, welche die F&E-Arbeiten in Ihrem Auftrag ausfiihren. Die Kosten
der F&E-Partner werden zu 100 Prozent ibernommen. Als Unternehmen
verpflichten Sie sich, die erarbeiteten Losungen zu testen und zu evaluieren.

20

Urs Hubler, CEO, Concentris GmbH

SEVENTH FRAMEWORK
PROGRAMME

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Projektférderung:

100% der Kosten fiir beauftragtes F&E-Institut
Durchschnittliches Projektbudget:

0,5-3 Mio. Euro

Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: 6-18 Monate
Projektdauer: 1-3 Jahre

Partner: 5-15 aus mind. 3 europdischen
Landern

www.euresearch.ch/KMU/FP7SMES



» Global Monitoring for Environment and Security
(GMES)

Erde iiberwachen — Technologien
fiir nachste Satellitengeneration

» Entwickeln Sie Ihre Technologie weiter fiir spezielle
Anforderungen in Satelliten und erschliessen Sie sich
neue Markte — auch tiber die Raumfahrt hinaus.
» Kniipfen Sie Kontakte zu den Playern der euro-
padischen Raumfahrt — in Industrie und Regierungs-
organisationen. Andreas Wiesmann, Senior Project

Scientist, Gamma Remote Sensing AG
Das von der Europdischen Raumfahrtagentur (ESA, European Space Agency)
initiierte Programm «Global Monitoring for Environment and Security» (GMES)
gibt Ihnen die Moglichkeit, Anwendungen zur Uberwachung der Erde zu ent-
wickeln. Diese sollen ab 2014 bis 2020 in ESA-Satelliten zum Einsatz kommen.
In den marktorientierten Projekten arbeiten Sie mit mehreren internationalen
Partnern zusammen in der angewandten Forschung, der Produktentwicklung 75%
oder bei Kommerzialisierungsvorhaben. In den jahrlich stattfindenden Aus-
schreibungen im Rahmen von FP7 werden die mdglichen Forschungsthemen C
spezifiziert. Zusatzlich gibt es periodische Ausschreibungen durch die ESA. GmES :

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektforderung (FP7):

KMU: 75 % der Projektkosten
Grossfirmen: 50 % der Projektkosten
Projektforderung (ESA): bis zu 100 %
Durchschnittliches Projektbudget:
1-6 Mio. Euro

Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: 6 Monate
Projektdauer: 2-4 Jahre

Partner: 3-7

51 www.euresearch.ch/KMU/GMES



» Clean Sky

Griine Flugtechnologien -
am Puls der Luftfahrtindustrie

» Entwickeln Sie Ihre Losung fiir eine saubere Luftfahrt
bis zum Prototyp — allein oder im Konsortium.

» Gewinnen Sie Zugang zu den grossen Lieferanten und
Systemintegratoren der Aviatikindustrie.

Das von der Europdischen Kommission zusammen mit der Industrie lancierte
Programm Clean Sky bietet lhnen diese Chancen: Es férdert Forschungspro-
jekte im Bereich umweltschonender Flugtechnologien mit bis zu 75 Prozent
der Kosten. In den mehrmals jahrlich stattfindenden Ausschreibungen werden
die mdglichen Themengebiete definiert. Passt Ihr Vorhaben, kénnen Sie sich
als einzelnes KMU mit einem Projekt bewerben oder Teil eines Konsortiums
werden.

Von der Industrie mitgetragen und gefiihrt, ist das Programm anwendungs-
orientiert und zielt auf die Entwicklung von Technologien bis zum marktnahen
Demonstrator.

22

Nicolas Eguemann, Institut fir
Kunststofftechnik, FHNW

75%

CLEANSKY

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektforderung:

KMU: 75% der F&E-Kosten

Grossfirmen: 50% der F&E-Kosten
Projektbudget:

160000 Euro bis 6 Millionen Euro
Ausschreibungen pro Jahr: mehrmals
Projekteingabe bis Entscheid: 6 Monate
Projektdauer: 2-3 Jahre

Partner: alleinige Projekteingabe moglich

www.euresearch.ch/KMU/CleanSky



» Ambient Assisted Living (AAL)

Zugig in den Markt — mit
IKT-Losungen fiir das Alter

» Erschliessen Sie sich den wachsenden Markt der
Dienstleistungen fiir die dltere Generation — mit rasch
umsetzbaren IKT-Losungen.
» Schaffen Sie die Basis fiir eine erfolgreiche Innovation
durch ein marktnahes F&E-Projekt mit integriertem Serge Grisard, CEO, Vigisense SA
Businessplan.

Verfolgen Sie diese Ziele, dann priifen Sie die Moglichkeiten von «Ambient
Assisted Living» (AAL). Das Programm unterstitzt F&E-Projekte, die Informa-
tions- und Kommunikationstechnologien nutzen, um die Lebensqualitat alterer
Menschen zu verbessern. In der Regel sind fiinf bis zehn Partner beteiligt,
davon mindestens eine Endverbraucher-Organisation. Integraler Bestandteil

dabei ist ein Businessplan. Das neue Angebot sollten Sie spatestens drei Jahre

0,
nach Projektabschluss im Markt einfiihren. In der jahrlichen Ausschreibung >0%
wird ein spezifisches F&E-Thema vorgegeben.

Themen: vorgegeben (top-down)
Projektforderung:

KMU: 50% der F&E-Kosten

Grossfirmen: 25% der F&E-Kosten
Durchschnittliches Projektbudget:

3 Mio. Euro

Ausschreibungen pro Jahr: 1
Projekteingabe bis Entscheid: 6 Monate
Projektdauer: 2-3 Jahre

Partner: 5-10 aus 3 europdischen Landern
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» EEN Technology Offer/Request

Technologien anbieten -
Losungen finden

» Verkaufen oder lizenzieren Sie Ihre Technologie
anderen Unternehmen - europaweit.

» Finden Sie Losungen fiir technische Herausforde- Christian Fischer, CEO, Bcomp
rungen — in der Produktentwicklung, bei der Prozess-
innovation oder im Qualitatsmanagement.

Das Enterprise Europe Network (EEN) unterstiitzt Sie dabei. Uber die européi-
sche Plattform kénnen Sie lhre Technologien ausschreiben oder Technolo-
gienachfragen publizieren - anonym und kostenlos. So erreichen Sie Unter-
nehmen und Institute in 50 Ladndern und bauen innerhalb weniger Monate
bilaterale Innovations- und Technologiepartnerschaften auf. Die Dienstleistun-
gen des EEN reichen von der individuellen Beratung zur Redaktion und Ver-
breitung ihres Technologieangebotes bzw. ihrer Technologienachfrage tiber
die aktive Vermittlung von Technologieprofilen anderer, die Ihrem Interessens-
gebiet entsprechen, bis hin zur Unterstiitzung beim Aufbau einer erfolgreichen
Zusammenarbeit.

enterprise
europe
network

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Unterstiitzung: Dienstleistungen zur
Partnervermittiung

Dauer: von der Interessensbekundung bis
Direktkontakt 3 Tage bis 1 Monat
Partner: bilateral

www.euresearch.ch/KMU/EENInnovation
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» EEN Partnering Events

Netzwerk ausbauen —
personlich und gezielt

» Verbessern Sie lhre Effizienz beim Networking:
Treffen Sie sich an Messen oder Konferenzen person-
lich mit den Partnern, die Sie weiterbringen.

» Diskutieren Sie in bilateralen Meetings mogliche
Kooperationen, Technologien oder Trends und
entwickeln Sie Ihr Business weiter.

Die Partnering Events des Enterprise Europe Network (EEN) bieten dazu die

geeignete Plattform: An Veranstaltungen und Messen in den unterschiedlichs-

ten Bereichen organisiert das EEN Face-to-Face-Meetings. Sie verdffentlichen
auf einer Online-Plattform Ihr Kooperationsprofil. Anschliessend wahlen Sie
anhand der Profile Ihre Gesprachspartner aus, oder Sie werden von anderen
Teilnehmern fir ein Gesprach angefragt.. Das EEN organisiert fiir Sie einen

individuellen Gesprachsplan mit den von lhnen gewahlten Teilnehmern.
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«Als Start-up ohne direkten
Hochschulbezug haben

wir weniger Sichtbarkeit als
Spin-offs bekannter Institute
und konnen nicht auf Opi-
nion Leaders oder bestehen-
de Netzwerke in Forschung
und Industrie zdhlen. Die
Partnering Events haben
uns diese Ttiren gedffnet.»

Jean-Louis Roix Dit Buisson,
CEO, Neocarbons

o
enterprise /\
e my

Eckdaten

Themen: je nach Event, frei wahlbar
(bottom-up)

Unterstiitzung: Dienstleistung zur
Partnervermittlung

Partner: bilateral

Info
www.euresearch.ch/KMU/EENEvents




» EEN Business Offer

Produkte und Dienstleistungen
erfolgreich absetzen

» Finden Sie die richtigen Geschafts- und Kooperations-
partner fiir Ihre Produkte und Dienstleistungen.

» Bauen Sie ein professionelles Distributions- oder
Lieferantennetz auf und sichern Sie sich Ihren Erfolg
in den Zielmarkten Europas.

Das Enterprise Europe Network (EEN) unterstiitzt Sie dabei: Uber die euro-
paische Plattform des EEN kdnnen Sie Ihr Angebot fiir Produkte und Dienst-
leistungen anonym und kostenlos publizieren und in Gber 50 Landern via
regionale EEN Partner gezielt nach méglichen Geschiftspartnern suchen. Uber
die Osec und die Swiss Business Hubs kdonnen Sie erganzend eine vertiefte
und individuelle Recherche in Auftrag geben.
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«Uber das Enterprise
Europe Network konnte ich
unkompliziert in England
und Norwegen Vertriebs-
partner ftir unsere Produkte
im Bereich ergonomische
Transportsysteme und
mobile Abwasserbehand-
lung finden. Mit dem
Vertrieb eines Produktes
des englischen Partners
erweitern wir zudem unser
Portfolio.»

Joachim Esser, CEO, Ecolistec

¥
enterprise /\
network mr

Eckdaten

Themen: frei wahlbar (bottom-up)
Unterstiitzung: Dienstleistung zur
Partnervermittiung

Dauer: von Anfrage bis Direktkontakt
zwischen einigen Tagen und einem Monat
Partner: bilateral

Info
www.euresearch.ch/KMU/EENBusiness
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